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贵州设计全流程驱动开发

发布日期: 2025-09-22

那么，医药行业信息化成败的关键是什么呢?夏安邦说，目前医药企业信息化大的问题，是软
件规范与实际运作流程之间的鸿沟使软件公司与企业双方在合作中难以磨合。由于我国企业的信
息化改造还处于初级阶段，多数制药企业的各级管理人员对企业信息化的具体实施没有经验，加
上对外部信息的不了解与部门利益的制约，企业提不出一个系统的需求清单。而且很多企业具体
负责项目的人员都是企业信息部门的主管，对企业的总体情况和管理流程并不熟悉，其权力也非
常有限。假如软件供应商指派的项目经理工作能力和经验不足，再遇到基层单位的不配合和不支
持，就更难以获知企业的真实需求。由于需求调查和分析的不彻底，在不少情况下软件供应商只
能将定型的商品软件提交给企业。结果是，到了项目验收阶段，基层单位才真正明白信息化是怎
么回事，此时才会提出各种需求和问题，要求软件供应商加以解决，不少项目就是因为这样多次
不断地进行返工而逐渐变成了”胡子工程“。软件一旦不能给企业带来真正的效益，必然就会引
起用户的不满，于是，各种矛盾便会一起暴露出来，引起种种纠纷。中国工程院院士孙家广为指
导企业实施ERP提出了”三三原则“。从企业独有的优势入手，可以提高信息化建设的成功率，
见效快，也为下一步企业信息化建设打下良好的基础。贵州设计全流程驱动开发

销售未终结时数据无法统计，客户应收账款管理不完善，相当数额的应收款不能及时收回，
容易发生坏账;采购物资不能货比三家，经常发生临时采购，致使成本得不到有效控制;库存物资
管理水平不高，账面上不能真实反映实际库存的数量、金额等等。还有，企业原有的财务管理软
件和分销管理系统由于不是一家软件公司的产品，所以无法完全对接。面对种种问题，恒瑞医药
下决心要在信息化方面有所作为，打造一个能够承载企业快速发展的平台。2003年1月至2004年12
月，恒瑞医药与浪潮集团通用软件有限公司合作，成功实施了具有医药行业特色的ERP管理系统，
其中包含了财务管理、采购管理、库存管理、销售管理、人事管理、生产计划、车间管理、GMP
质量管理和领导查询系统以及分销系统，企业新老厂区160多台电脑联网操作，业务流程清晰通顺，
各级管理层可及时了解业务工作进展情况。如今，恒瑞医药的ERP系统已经进入稳定运行阶
段。ERP给企业带来的经济效益非常可观：2003年末库存总额与上年同比下降30%，库存周转率提
高40%;2003年4月至12月，销售部门根据ERP系统的分析和应收账款明细就将应收款总额降低
了40%，延期交货减少30%。贵州设计全流程驱动开发企业信息化将员工的经验与技术转化成企业
内部资源，提高员工学习和创新能力，避免因人员流动导致工作延误。

从而导致企业信息数据没有生命周期性，不能形成精细化管理。产品研发数据管理大连智云
公司主要生产成套自动化装备，典型的单件小批量生产型企业。针对每个不同的客户需求从产品
订货到生产过程，设计和生产都有一定的性。企业拥有众多产品研发人员和大量的产品单元、产
品数据等文档资料。由于缺少高效的组织造成产品数据资料相互之间没有关联。迫使应用者花费
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大量的时间的进行增删改查，而且为了避免不发生错误还得再花时间不断的验证，无法对用户需
求、项目研发、排产订单做出快速反应。协同管理组织研发生产会议协调多部门之间的工作任务
以及共享产品数据。各部门工作主要以项目形式展开，由于不能及时对其它相关部门信息加以了
解，从而难以对产品整个生命周期中各阶段操作流程相关的电子化数据进行了有效归档控制、传
递、交付和发放。四、企业知识管理没有建立数据管理平台，技术经验、可复制性的数据计算方
法、设计创意、设计方案、设计参考、产品资料库、借用件库、工艺知识和员工知识沉淀等没有
进行科学管理，知识也没有与相关产品或项目进行关联管理。因此，业务变更、人员变动、部门
拆合会造成企业知识的流失和重复工作加多。

对敏捷开发有独到见解。他同时也是马拉松长跑，山地越野自行车和高山速降滑雪等耐力和
极限体育运动爱好者。张训华2004年加入盛安德澳大利亚区业务合伙人悉尼办公室张训华张训华
是的IT解决方案设计和实施**，拥有超过15年的工作经验。2015年初，他在澳大利亚悉尼创建盛
安德澳洲分公司，目前负责澳洲市场的拓展和客户支持工作，是盛安德澳洲业务合伙人。自2004
年加入盛安德以来，张训华参加过超过20个大中型项目的需求分析，架构设计和实施，曾到美国，
新加坡，澳大利亚和非洲等国家提供现场技术支持与咨询服务。他在客户需求捕捉，项目可行性
研究，软件项目的结构和组织方面有独到的认识和方法；他崇尚设身处地为客户着想，设计出真
正解决问题的有价值的解决方案。杨启兵2007年加入盛安德美国区业务合伙人坦帕办公室杨启兵
杨启兵，项目经理，IT咨询顾问，从08年开始担任成都分公司经理。技术出身，除了多年企业运营
的经验外，在过去十多年中积累了丰富的软件开发经验和项目管理经验，擅长业务需求分析，解
决方案研究，团队组建，质量把控和风险管理。成功为多个欧美客户组建团队，根据客户需求进
行新产品研发，或对现有系统进行升级维护工作。传统企业完成数字化转型才可能形成中国经济
发展的内核力。

提高了业务管理的信息化水平，提升了保密工作的管理水平，为涉密单位维护国家信息安全
及日常保密工作保驾护航。早前，通达还与北京时代亿信科技股份有限公司达成战略合作，重点
为企业用户提供OA系统安全增强解决方案。据介绍，通达目前正在联合阿里云为万千中小企业提
供完整的基于云计算的IT解决方案。通达云OA产品自2015年11月上架阿里云市场，迄今累计购买
用户近2000户，数月来且一直保持云市场受用户喜爱的办公管理类软件榜首。通达此款云端产品
为人所称道的，是购买用户可以通过阿里云ECS服务器和通达提供的云OA镜像快速开通使用。从
下单到生产再到交付整个过程只需一两分钟。购买用户除了能获得更好的购买体验之外，还能够
享受通达和阿里云市场承诺的7天无理由退货和售后技术支持服务。通达信科作为创立15年的协
同OA管理软件厂商，以及OA行业内一家央企，十几年来累积了逾10万家企业用户的口碑，有超
过30%的中国500强企业都在使用通达信科的产品，市场占有率，是协同软件实至名归的。今年，
通达信科的目标是力争突破20万用户的保有量，争取让普及中国中小企业信息化的梦想成为现实。
企业信息化的建设有利于提高公司内部竞争力，加快业务流程重组，有效优化组织结构。贵州设
计全流程驱动开发

通过数字化管理系统，对采购、生产、营销、管理等环节进行高效管理。贵州设计全流程驱
动开发
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医药信息化：江苏省恒瑞医药医药行业企业信息化erp系统杂谈分类：ERP、MES与企业信息化
卫生在线8月20日讯据了解，前不久，在医药行业处于地位的江苏省启动了医药行业信息化管理。
其实，在整个医药行业，用信息化去提升管理效率，降低成本，增加利润，已经是很多企业不得
不做的事情。企业希望通过实施信息化，使管理水平上一个台阶，同时能够对近年来整体利润不
断滑坡的趋势起到止跌回升的作用。向管理信息化要效益“不在于你拥有多少资源，而在于你利
用了多少资源”，在制造业信息化工作不断推向前进的，以信息技术改造传统制造业这一战略方
针，也正在从口号变为现实的行动。而医药行业在近年来利润空间不断压缩的情况下，很多医药
企业开始眼光向内，实施信息化管理，以达到降费增效目的。一些医药企业已经从信息化管理中
尝到了甜头。江苏恒瑞医药股份有限公司信息总监王卫列笑对记者说，恒瑞医药的信息化成果
是”逼“出来的。1995年以来，恒瑞医药平均年增长速度保持在40%左右，随着经营规模的不断扩
大，企业内部管理的压力越来越大--传统的管理模式已经很难适应和支持企业如此快的发展速度。
贵州设计全流程驱动开发

首汇信息技术河北有限公司是一家计算机硬件技术研发、技术咨询、技术服务；计算机系统
集成服务；货物或技术进出口（国家限制和禁止的除外）；互联网信息服务（凭许可证经营）；
设计、制作、代理国内广告业务；发布国内户外广告业务；汽车配件、机械设备、五金产品、电
子产品、化工产品（危险化学品及易制毒化学品除外、无存储）、橡胶制品（医用橡胶制品除
外）、通信设备（卫星电视广播地面接收设施除外）、仪器仪表、安全技术防范设备、办公设备
的批发、零售。（依法需经批准的项目，经相关部门批准后方可开展经营活动）的公司，是一家
集研发、设计、生产和销售为一体的专业化公司。首汇信息技术作为计算机硬件技术研发、技术
咨询、技术服务；计算机系统集成服务；货物或技术进出口（国家限制和禁止的除外）；互联网
信息服务（凭许可证经营）；设计、制作、代理国内广告业务；发布国内户外广告业务；汽车配
件、机械设备、五金产品、电子产品、化工产品（危险化学品及易制毒化学品除外、无存储）、
橡胶制品（医用橡胶制品除外）、通信设备（卫星电视广播地面接收设施除外）、仪器仪表、安
全技术防范设备、办公设备的批发、零售。（依法需经批准的项目，经相关部门批准后方可开展
经营活动）的企业之一，为客户提供良好的信息化中台系统规划，中台ERP服务平台。首汇信息
技术继续坚定不移地走高质量发展道路，既要实现基本面稳定增长，又要聚焦关键领域，实现转
型再突破。首汇信息技术始终关注商务服务市场，以敏锐的市场洞察力，实现与客户的成长共赢。


